
安享赢

产品期限

3年
2年

1年

6个月

3个月

起存金额

5万元
1万元

1万元

1000元

1000元

存款年利率

2.85%（新客专属）

2.35%

2.05%

1.9%

1.7%

产品特色：
1.支持全额或多次部分提前支取。
2.当天存入当天起息，收益较普通定期存单更有竞争力。
3.起点金额低。
4.保本保息，支持全额或部分提前支取。
购买路径：
浦发银行APP—财富—存款—安享赢

7天通知存款(增利款)

1天通知存款(增利款)

起存金额

5万元

存款年利率

1.55%

产品特色：1.保本保息(按支取日产品利
率)。2.支取前需提前7天通知。3.急用
时可随时支取(按活期利率计算)。

产品特色：1.保本保息(按支取日产品利
率)。2.支取前需提前7天通知。3.急用
时可随时支取(按活期利率计算)。

起存金额

5万元

存款年利率

1.0%

购买路径：
浦发银行APP—财富—
存款—通知存款

更多存款产品，请扫二维
码登录浦发银行APP查
询与购买。
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广告

1个月

6个月

1年

2年

3年

3年

20
万
元
起

1.80%

2.00%

2.10%

2.38%—2.40%

2.75%

2.85%

年化利率

年化利率

年化利率

年化利率

年化利率

年化利率

广告

知名时尚博主黎贝卡是我的灵感来源之一。
一是因为黎贝卡曾是南都系的首席记者，四舍
五入算是前同行，二是对黎贝卡的很多理念颇
为认同，如购衣观购物观买房观理财观等，之前
也陆续写过一些。近年来，黎贝卡开辟了“我爱
这花花世界”这一新战场，主打家居博主路线，
虽然带货频率越来越高，文字内容更加碎片化、
团队化，但也不时给人启迪，譬如最近一期《一
辈子不买房会遗憾吗？40岁的她租房15年，日
子越过越欢喜》。

这期的采访对象是长居广州的香水博主阿
花。阿花和黎贝卡团队熟识已久，20多年前，广
州珠江新城最贵的地段为8000多元一平方米，
阿花大言不惭地表示：“只有傻瓜才会买在这儿。”
一晃二十多年过去了，阿花是这群老友中唯一
没买房的人。那么，这位将“宁买10支香，不买
一套房”挂在嘴边的女人有没有后悔呢？在接
受黎贝卡团队采访时，阿花坦承很后悔，“但我
后悔的不是没有拥有一个自己的家，而是少了
一笔增值的资产。我的物品只能陪我共富贵，
不能陪我共患难，但房子可以。”

伊索寓言中有一则《蚂蚁和蚱蜢》的故事。
故事梗概是一只乐天派的蚱蜢，以为天天是春
天，拼命玩乐；而蚂蚁们则在蚁后的指挥下储存
食物。结尾是冬天来了，饿了5天的蚱蜢找蚂后
要食物，等蚁后从厨房拿了面包出来，“蚱蜢和
他的吉他已经结冻成冰了。”记得小时候的语文
课本里也有一个类似的故事，名叫《寒号鸟》，据
说改编自元末明初文学家陶宗仪《南村辍耕录》
里的片段。《寒号鸟》中，秋天就为冬天来临做窝

的喜鹊对
应蚂蚁，而

“冬天快要
到了”“冬

天说到就到”时还在懒洋洋晒太阳的寒号鸟对
应蚱蜢。最后，当“寒冬腊月”来临时，“寒号鸟
已经在夜里冻死了”。

看来，古希腊和古代中国的价值观都认为
蚂蚁、喜鹊这种兢兢业业、未雨绸缪的做法值得
褒扬；而不事生产、好吃玩乐的蚱蜢和寒号鸟则
为负面典型。但随着时代发展，自愿选择当蚱
蜢和寒号鸟的人越来越多。譬如，香水博主阿
花就认为：“老一辈的人是蚂蚁，因为吃了太多
的苦，而一直处于囤粮的状态。而我选择了当
蚱蜢，过喜欢的人生，通过购买来学习，每份工
作都与兴趣爱好相关，不会为了囤粮而去做不
喜欢的事，最后也能把自己养活，没有走下坡路。”
阿花说：“我的优先级别是高兴……如果回到当
时的状态里去选，我还是不会优先选择买房。”

而我最近在读的《最优解人生》中，作者比
尔·帕金斯（Bill Perkins）也更推崇蚱蜢的生活方
式，或者说，他认为取两者的折中方案最为理想。
书评称比尔·帕金斯为“惯看起伏的对冲基金创
始人，戏描众生的好莱坞电影制片人，波澜不惊
的高筹码扑克玩家，被《华尔街日报》誉为‘最后
的牛仔’”。换言之，比尔是一位卓有成效的“斜
杠”人士，他的人生建议具有不错的参考价值。

比尔在《最优解人生》“写在前面”部分，
开篇就发起了灵魂之问“蚂蚁何时能玩？”。
接着，他写道：“我们都要生存，但是我们想要
的不仅仅是生存，我们希望真正地生活。”因
此，在本书中，比尔围绕“如何花钱，才能无
憾”洋洋洒洒解析了九大准则，包括“正面人
生体验最大化”“提早开始投资体验”“以死前
归零为目标”“在钱能发挥最大作用时，将其
交给子女或慈善机构”等。

我相信，不久的将来，蚱蜢派和寒号鸟派将
被越来越多的“95后”“00后”接受。

蚂蚁和蚱蜢

本报讯（张琛 陈鸣） 12 月 15日，兴业
银行常州分行落地江苏省系统内首笔工
商业储能项目贷，为位于溧阳市的中技江
苏清洁能源有限公司的“通用技术中技时
代上汽 18.5 兆瓦 49.95 兆瓦时用户侧储能
项目”投放贷款。

据悉，目前，我国主流用户侧储能商业
模式有两种，一是工商业用户自行安装储
能设备，另一种是由能源服务企业协助用
户安装储能。而这次与该行合作的中技江
苏清洁能源有限公司，是工商业光储综合

解决方案提供商，是我国通用技术集团旗
下专业提供能源服务的央企。2022 年中
技江苏与宁德时代深入合作，目前已落地
江苏时代、时代上汽两例工商业储能项目。

推动经济社会发展绿色化、低碳化是
实现高质量发展的关键环节，而绿色低碳
发展离不开绿色金融支持。作为我国首
家赤道银行，兴业银行积极推动赤道原则
本土化，较早与国内能源大省在节能减
排、能效融资方面开展深度合作。兴业银
行常州分行始终牢记和践行总行理念，持

续擦亮绿色银行、财富银行、投资银行“三
张名片”，加快挺进普惠金融、科创金融、
能源金融、汽车金融、园区金融“五大新赛
道”。该行围绕我市新能源之都建设，聚
焦“减污降碳”等重点领域，服务范围涵盖
绿色信贷、绿色租赁、绿色信托、绿色基
金、绿色投资、绿色理财、绿色消费等多个
领域。截至 11月末，该行绿色金融融资余
额超 240 亿元，较年初新增约 38 亿元；绿
色贷款余额超 113 亿元，较年初新增约 21
亿元。

兴业银行常州分行

落地系统内全省首笔工商业储能项目贷

本报讯（工萱）近年来，常州竞逐绿色低
碳新赛道，以产带链、以链兴群，拓展更多新能
源应用生态。尤其是在建设“新能源之都”的
催发下，绿色低碳产业热度持续升温。工行常
州武进支行积极响应号召，通过金融赋能，助
力新能源产业链发展。今年以来，武进支行已
累计走访辖内新能源企业400多户，开户近
260户；目前授信客户64户，共发放贷款10.54
亿元，以金融活水精准滴灌新能源中小企业高
质量发展。

据了解，武进支行成立了由分管行长任组
长，公司金融业务部等相关条线部门负责人为
小组成员的新能源专项工作组，制定工作目
标、把握工作方向、抓好信贷落实。建立“常态
化对接机制”，筛选政府部门新能源企业名单
及国家金融监督管理总局常州监管分局“走万
企”活动清单，定期拜访客户，根据客户的实际
经营情况，并结合工行的优势产品，为客户量
身定制贷款方案。同时，该行还加强银政对
接，提升金融服务宽度与深度。

在考核方面，该行在传统的经营绩效考核
和普惠专业条线评价指标中新增“新能源”考
核指标，将符合条件的“新能源”纳入优先支持
领域，加大资源配置，打造专业化人才队伍，切
实增强对“新能源”企业的金融赋能力度。

武进支行相关负责人表示，该行将充分发
挥数字化融资产品优势，依托科创模式、经营
快贷场景、数字供应链等融资场景提高金融服
务能力，加快“新能源”中小企业的创新引领作
用，全力助推我市“新能源”中小企业发展。

工行常州武进支行

金融赋能新能源产业发展

邮储银行常州市分行客户经理向商户推介“常个贷”

□本报记者 徐杨 通讯员 刘朋君

今年，邮储银行常州市分行迎来15
周岁生日。站在新起点上，邮储银行常
州市分行认真贯彻落实市委市政府、监
管部门和上级行工作要求，聚力产品创
新，聚焦渠道拓展，打造业务拓展新模
式，持续提升服务实体经济水平。

截至11月末，邮储银行常州市分
行各项贷款余额634.51亿元，年净增
169.73亿元，增速36.52%。其中，人民
币实体贷款余额574.37亿元，年净增
182.1亿元，增速46.42%，高于各项贷
款增速近10个百分点；普惠小微贷款
余额104.2亿元，年净增21.69亿元，完
成全年目标的130%。

创新产品 精准滴灌

个体工商户是市场经济的毛细血
管，是我国经济就业韧性的重要支撑。
今年，邮储银行常州市分行积极服务个

体工商户，在人民银行常州市分行、市
市场监督管局等单位指导下，推出个体
工商户专属线上贷款产品“常个贷—邮
商E贷”，精准帮扶个体工商户增强发
展活力。

为了更好地向个体工商户推广“常
个贷”产品，邮储银行钟楼区支行从专
业市场出发，通过银行与专业市场的强
强联合，为个体工商户解燃眉之急。其
中，“家家爱”家具市场作为常州地区家
具批发零售企业，秉承服务商户的经营
理念，与邮储银行钟楼区支行共同向商
户推广“常个贷”产品，银企合作为家具
市场商户提供融资便利。

邮储银行钟楼区支行客户经理以
每周两次的频率向家家爱市场里的商
户宣传“常个贷”产品，在一次现场产品
推介会中，客户经理获悉商户高先生在
市场三楼经营现代简约家具，为应对

“十一黄金周”的旺季销售，急需进货资
金50万元，希望“常个贷”能帮上忙。
客户经理协助高先生现场测额，当天采

集基础资料后，隔天上报信审部门，并
获批信用贷款50万元。第二天，高先
生通过手机银行顺利提款，隔天就与广
州某厂商签订了80万元的订货合同。

“多亏了邮储银行的及时雨，当天
申贷，隔天放款，让我提前订好货，要比
一周后再订货便宜近万元。没想到邮
储银行的产品如此灵活，工作效率如此
高，手续如此简便，我会积极推荐给其
他商户。”高先生对邮储银行的服务夸
赞连连。通过客户的亲身体验，银企的
大力推广，“家家爱”家具市场后期有意
向申请“常个贷”的商户达8名，客户经
理在逐步跟进落地，预计放款 200
万元。

这只是邮储银行常州市分行积极
创新、推广、应用“常个贷—邮商E贷”，
精准帮扶个体工商户增强发展活力的
一个缩影。自该产品7月底上线以来，
已累计向超300户个体工商户提供资
金支持，余额突破1亿元。

与此同时，该行还不断加大普惠类

金融产品创新力度，与常州征信公司深
化政务数据应用合作，升级原有“常信
贷”产品，打造“常信贷-首贷模型”，更
好地满足了首贷户融资需求。截至11
月末，“首贷模型”上线以来已成功实现
25户贷款投放。

此外，该行与常州高新区科技局合
作，上线全国首个“科创积分贷”专项产
品，并于5月份成功投放系统内首笔“科
创积分贷”。该产品将企业的科创积分
作为审批决策的核心参数，实现了在银
行线上审批模型中的直接应用，体现了
科创积分评价体系在助力企业融资、优
化营商环境、对接专项金融服务方面的
巨大作用。

创新渠道 广泛覆盖

身为服务“三农”的主力军，邮储银
行常州市分行今年以来积极推动科技
赋能、产品创新，以乡村振兴工作专班
和网格员体系为抓手，打造有效下沉、

快速触达、主动授信的乡村振兴营销服
务体系，将金融“活水”源源不断引入田
间地头。

依托产业贷、常个贷、邮农E贷等
重点产品，该行聚焦34个专业市场（商
圈），持续加大支持乡村振兴、普惠金融
力度。截至 11 月末，小额贷款余额
80.29亿元，净增17.08亿元；产业贷余
额7.42亿元，净增6.32亿元。

此外，该行在“我的常州”APP常享
贷平台上线邮储银行“房抵贷”产品，充
分发挥政务APP线上引流功能，提升消
费贷款线上申请便利度，全力支持消费
回暖。产品上线以来，累计申请户数已
达577户。

创新模式 未来可期

邮储银行常州市分行紧跟常州“新
能源之都”建设的战略部署，聚焦产业
风口，加强优质金融服务，创新金融服
务模式，优化金融产品供给，以高质量
金融服务助推常州“新能源之都”建设。

该行积极尝试和推动“一点接全
国”项目——协同总省行推进理想汽车
消费贷款业务合作，有望实现汽车消费
贷款“一点接入、辐射全国”业务模式落

地，助力常州做大新能源汽车产业。截
至11月末，该行今年已发放新能源汽
车消费贷款1438笔、2.23亿元。

邮储银行常州市分行积极开展产
业链供应链金融服务，主动跟进支持产
业链强链补链项目，确保关键环节金融
支持不掉“链”。今年下半年，该行通过
积极挖掘核心企业产业链客群，针对上
游供应商回款需求，结合数字人民币结
算优势，成功投放辖内首笔数字人民币
供应链贷款398万元，精准高效满足了
客户资金需求。此外，该行将围绕光伏
行业龙头企业天合光能，充分挖掘其下
游光伏组件经销商资金需求，创新打造
天合光能产业贷项目，为产业强链贡献
邮储力量。

下一阶段，邮储银行常州市分行将
坚守服务“三农”、城乡居民和中小企业
定位，发挥好邮储银行特色禀赋和优
势，把更多金融资源投入到实体经济重
点领域、薄弱环节和国家重大战略布局
当中，在“科技金融、绿色金融、普惠金
融、养老金融、数字金融五篇大文章”的
答卷上写好“邮储篇章”，用更加优质的
金融服务不断满足经济社会发展和人
民群众日益增长的金融需求。

图片由邮储银行常州市分行提供

邮储银行常州市分行

用好创新“关键招” 写好金融“大文章”

邮储银行常州市分行为邮储银行常州市分行为““常个贷常个贷””客户代表颁发授信牌客户代表颁发授信牌


