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本报讯（储冠 陈宏） 11 月 20
日 ，南 京 银 行 常 州 分 行 成 功 举 办

“消防宣传月”主题教育活动。
本次活动包含两大环节，首先

由武进区消防救援大队的资深专家
为该行员工讲授常见火灾类型和预
防要点，并通过播放火灾事故案例
进行警示教育。紧接着，该行在办
公大楼模拟突发火情，开展紧急逃
生与灭火演练。监控中心启动消防
广播后，该行各部门安全员迅速行
动，引导人员通过紧急通道安全撤

离，该行主要负责人亲身示范灭火
实操，其他员工、保安队员及义务消
防队也积极投入，全员迅速响应、高
效有序，身体力行倡导“全民消防
生命至上”的安全理念。

通过此次“消防宣传月”主题教
育活动，南京银行常州分行进一步
增强了员工的防火安全意识，有效
提升了他们在紧急情况下的自救
互救能力，实现理论与实践的紧密
结 合 ，推 动 安 全 与 发 展 的 和 谐
并进。

南京银行常州分行

开展“消防宣传月”活动

本报讯（徐 杨 季 如 意 刘 志
涛） 近日，江南农村商业银行靖江
支行成功拦截 50 余万元可疑资金
转账，经警方核实确认为涉案资金。

事发当天，一位中年男子前往
该支行 VTM 进行转账汇款，三笔转
账金额较大，交易对象均不相同，引
起了大堂经理的警惕。随后大堂经
理询问客户交易方的信息及转账用
途，客户神色紧张，催促尽快转出。
大堂经理敏锐察觉到情况反常，便
引导客户至柜面进一步核实。网点
查询流水后发现客户此前交易均为
小额转账，当日通过 POS 刷单入账
一笔 90 多万元的大额资金后，立马

要 分 三 笔 转 出 ，且 交 易 对 象 均 不
相同。

经询问，客户声称自己经朋友介
绍至靖江某旅行社，自己担任法人，
该笔款项为“老板”转入的旅游报团
费用。在柜面进行尽职调查期间，客
户提供了一份旅行社协议，但协议双
方均为个人，且合同内容极不合理，
有伪造嫌疑，工作人员判断该笔资金
可疑，便立即拔打110报警。

警方到达后询问了该客户的交
易流水等情况，判断该客户确实可
疑，将其带至派出所进一步调查，最
终确定该客户涉嫌违反犯罪活动。
目前，案件尚在进一步调查中。

江南农村商业银行

成功拦截可疑资金转账

本报讯（徐 杨 广 发 萱） 近 日 ，
广发银行发布全新的汽车贷款产品

“广发车 e 贷”，助力汽车消费稳步
增长。

据介绍，“广发车 e 贷”为符合条
件的消费者提供最低零首付的购车
贷款方案，贷款期限最长 5 年，额度
最高可达 100 万元；还创新推出“弹
性尾款”的灵活组合还款方式，购车

人支付首付款后，部分或全部剩余
的本金可作为车贷尾款，在一定期
限内可先还息后还本，有效减轻月
供压力。

近 年 来 ，广 发 银 行 加 速 布 局 新
能源汽车金融服务领域，积极开展

个人汽车消费贷款及信用卡分期两
类模式的汽车消费金融业务，打造
全流程数字化、全线上无纸化的智
能 营 销 解 决 方 案 ，累 计 放 款 约 160
亿 元 ，为 汽 车 消 费 者 提 供 便 捷 、高
效、可靠的绿色金融服务。针对新

能源汽车直营模式，“广发车 e 贷”
以 API 对接的方式，“总对总”接入
厂商系统，用户在汽车应用程序即
可完成新车选配、在线订购、贷款办
理等一站式购车服务。此外，还推
出具有线上收单、即时出账等功能
的 B 端和 C 端小程序，直接满足合
作经销商和个人客户自主申请贷款
需求。

广发银行推出“广发车e贷”
本报讯（工萱） 近日，工行常州

钟楼支行联合钟楼区数据局，试点开
办企业“一窗受理、一套材料、一次采
集、一网通办、一窗领取”云服务模
式，并成功落地钟楼区首家云政务便
民服务点，以全面提升对实体经济的
服务能力和水平，进一步优化开办企
业“一件事一次办”，深化线上线下融
合服务。

据悉，工行钟楼支行在获悉云政

务服务点计划后，立即组织相关人员
与钟楼区数据局进行对接，制定了详
细实施方案。在工行常州分行的大
力支持下，钟楼支行持续跟进，凭借
过硬的软硬件实力和高效的办事效
率，最终成功落地钟楼区首家“云政
务”便民服务点。企业通过“云政务”
可在工行网点进行注册登记、开户，
在丰富银行潜力客户的同时，进一步
优化为企服务的营商环境。

工行常州钟楼支行

深化线上线下融合服务

广告

□本报记者 储冠 通讯员 苏银轩

正行向善，勇立潮头；敢为善为，
奋勇争先。

在“苏银融党建”品牌引领下，江
苏银行常州分行聚焦“两员”队伍建
设，于关键领域部署金融网格员，于民
生一线选派金融驻村专员，激励全行
上下坚定理想信念，在全市推进“532”
发展战略、建设“新能源之都”的征程
中挺膺担当，以争做“三好生”的昂扬
姿态，擦亮党建“红”底色，筑牢发展

“硬”基石。

居民的“好邻居”

“刘阿姨，您好！我是金融网格员
蒋舒迪，以后社区有什么金融和服务
方面的事，都可以找我。”

“那太好了，我这手机银行上的字
太小了，总是看不清，麻烦帮我瞧瞧。”

几句简短的对话拉近了江苏银行
常州兰陵支行蒋舒迪与市民刘梅娣的
距离。不一会儿，她就指导刘梅娣完
成了手机银行“关爱版”模式切换，还
顺带讲解了一些常用的金融知识。

65岁的刘梅娣居住在常州工人新
村，自今年 4 月起，她发现小区活动室
每逢周二都特别热闹——开展“端午
香囊DIY”“非遗竹编小船DIY”等主题
活动，为老年人提供社保卡更换、养老
金咨询等金融服务，开设防诈反诈、存
款保险等知识讲堂……“后来一打听，
说是江苏银行在这儿打造了个‘幸福
工坊’党群服务点，普及金融知识的同
时，还能丰富我们的日常生活，真正和
居民打成一片了。”刘梅娣感慨地说。

同样感受到江苏银行“两员”队伍
温暖的，还有 73 岁的张桂英。张桂英
家住牛塘镇青云村，前段时间，她的老
伴因腿脚不便，无法前往银行网点修
改存折密码。该行金融驻村专员得知
情况后，迅速安排上门服务，让老人感
动不已，“特别专业，也特别细心，一想
到江苏银行的服务，我这心里就暖暖
的。”

商户的“好伙伴”

践行为民初心，守护美好生活，江
苏银行常州分行充分发挥党支部战斗
堡垒作用，通过长期、持续地开展多样
化金融服务，建立“关系网”，精耕“责
任田”，不断激发“两员”队伍志气、底
气、地气，把实实在在的金融服务送到

客户心坎上。
周末，银河湾电脑数码城内人声

鼎沸，李老板的店铺尤为繁忙，数十年
如一日的坚守，让他的生意蒸蒸日
上。当江苏银行常州分行的金融网格
员第一次“扫街”进店时，李老板的态
度是有些拒绝的，“资金可以周转开，
也没啥急用钱的地方，当时觉得没有
合作的必要。”

虽吃了“闭门羹”，该行工作人员
争做办实事的“排头兵”、开新局的“领
头雁”，持续按需回访，进一步提升金
融服务的精准度与满意度。在几个月
后的一次走访中，李老板的态度发生
了转变，“想扩大一下店面规模，进货
时面临资金缺口，一下子就想到江苏
银行了。”急客户之所急，该行第一时
间为其量身定制金融方案，解其燃眉

之急。如今，门店与网店经营“双管齐
下”，李老板的生意日益壮大，成为该
行坚持“党建+金融”模式、做优小微普
惠服务的生动实践。

企业的“好帮手”

助力实体经济高质量发展，是塑
造发展新动能、建设现代化产业体系
的现实需要，也是金融机构责无旁贷
的重要使命。为将网格化、精细化服
务落到实处，江苏银行常州分行不断
夯实联建基础，推动服务下沉，通过构
建“政银企”共融生态，打造全流程服
务链条，精准把握“细微脉络”，贴近
性、针对性满足企业各阶段金融需求。

值得一提的是，在重点园区、重要
乡镇，该行全方位延伸党建辐射触角，
大力推广“金融网格员”“金融驻村专
员”模式，由辖内网点的优秀党员、青
年团员带头，积极组建金融志愿服务
队，深入一线开展金融政策宣传、企业
需求调查、金融服务优化，做到“企业
吹哨、专员报到、无事不扰”，真正将

“企业所需”与“金融所能”相结合，打
通了金融服务的“最后一公里”。今年
以来，常州分行“两员”队伍建设颇具
成效，服务社区 43 个，服务小微企业
6000余户。

“两员”是细胞，支部是肌体，细胞
活而肌体壮，肌体壮则万事兴。江苏
银行常州分行将不断践行金融工作的
政治性、人民性，以“两员”队伍建设为
重要抓手，切实发挥金融“发展一片区
域、服务一批企业、带动一群百姓”的
服务内涵，为本地经济高质量发展注
入强劲动能。

江苏银行常州分行坚持“苏银融党建”引领

“两员”齐上阵 争当“三好生”


