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□本报记者 何奕欣 通讯员 张丽

“出家门就能入校门！”“这样好的
校园环境，娃太幸福了！”随着年味渐
浓，一个学期的学习步入尾声，孩子们
收获满满，迎来快乐的寒假。

以非常之力攻坚“教育强区”建
设，以优质均衡发展涵养源头活水，
2024 年，常州经开区创成“全国义务
教育优质均衡发展区”“全国学前教育
普及普惠区”两项国字头荣誉，让更多
孩子享受到教育均衡发展的红利。

向优：携手同行共促发展

通过大力引进和整合优质教育资
源，拓展合作办学模式，常州经开区教
育事业实现全面优质均衡发展，教学
品质内涵不断提升。

2018 年，常州经开区小学（下简
称“常州经开小”）成立。成立之初，常
州经开小率先加入了常州局前街小学
教育集团。

常州经开小占地面积约30亩，学
校配备艺术教室、文创空间、非遗坊等
功能室，报告厅、篮球馆、室内乒乓球

馆为孩子们提供了活动空间。每个班级
还配备触摸式一体机及组合式一体机，
实现多媒体“班班通”。

“我校积极参与到核心校的校长例
会和行政例会中，学习局小的管理经
验。全体教师享有集团内各级培训资
源，在教学共研、实践共商的合作模式
下，学校教育教学工作实现可持续高质
量发展。”常州经开小校长赵霞介绍。

常州经开小带领青年教师参观局
小其他成员校，学习校园文化，感受校
园氛围。“我们走进经开区第二实验小
学，体会‘和美’文化下‘向着明亮那方’
的办学理念；走进凤凰实小，感受幼小
衔接项目成果。”赵霞表示，每所成员校
的文化理念、教学方式都反映了该校日
常工作的思考，在学习和交流中，经开
小获益匪浅。

向上:逐光前行茁壮生长

常州经开区奋力推进“强师”工程，
坚持“育名师、强体系、抓引领、促全员”
的发展思路，建立健全教育人才培养体
系和管理机制，高层次教育人才“外引内
培”取得良好成效。

“2024 年，全区新增正高级教师 5
名，省 333 高层次人才 2 名，市‘五级梯
队’教师38名，高水平的师资队伍初具
雏形。”常州经开区教育和文体旅局组织
人事科科长许建军介绍。

2024 年 11 月底，在江苏省信息化
教学优质课大赛中，常州经济开发区大
明幼儿园王鑫华老师荣获特等奖。

“我平时对信息化教学就很感兴趣，
这次比赛，我尝试了 AR、交互等新技
术。”王鑫华表示，结合本地戚机厂火车
文化园资源，她设计了《火车呜呜》主题
课题，通过交互式白板软件和双屏技术，
保证授课完整流畅，震撼的视觉效果也
有效调动了孩子们的学习兴趣，让他们
自主探索火车相关知识。

“在技术上不断提升，让我看到了未
来课堂的可能性。我也将这次比赛所学
运用到日常活动设计中，更好地利用本
地资源和数字技术，在游戏场景中促进
孩子们的成长和进步。”王鑫华表示。

向新：蓄力而行合力出发

为实现教育资源的高效整合与共
享，探索新的教育模式和方法，建设有影

响力的区域教育品牌，常州经开区在辖
区范围内打造5个一体化教育集团，为
行业注入新的活力。

在遥观中心小学教育集团一体化
管理下，临津小学和南塘桥小学文化理
念、管理机制、教师队伍、资源体系等都
得到整体提升。“以强带弱、以老带新，
我们作为核心校，自我发展、自我提升
意识显著增强，为成员校起到良好的榜
样作用。”遥观中心小学教育集团校长吴
亚娟介绍。

近两年，集团助力临津小学平稳
建校，布置校区环境，落成开学典礼，
创造“津润”文化理念，打造活力教师
队伍；与南塘桥小学资源共通，提升教
育教学质量，创成市义务教育“新优质
学校”荣誉。

常州经开区山水实验小学投用后，
加入横山桥中心小学教育集团。“我们横
山桥中心小学作为核心校，连续多年获
评区高质量考核优秀级。我们将发挥文
化底蕴深厚、办学理念先进、课程内容丰
富、师资力量优秀等优势，全面助力山水
实小高品质发展。”横山桥中心小学教育
集团校长许小红表示。

——两个“国字头”荣誉侧记

把“经彩”教育送到“家门口”

□本报记者 孙婕 通讯员 陈静宜

行 至 岁 末 、回 眸 全 年 ，“ 拼 在
2024”。努力着、奉献着、付出着……
在常州中淘家居掌门人陈加林的故
事里，无数个这样的瞬间“拼”在一
起。在第二家乡常州，她从 10 多年
前的一人拼，到如今带领众人跑，不
仅中淘家居实现了年销售额超亿元，
由她负责的红创中心还培训巾帼“红
主播”450 人次，服务实体企业达 30
余家。

创业：难且拼

说起创业，陈加林说，用现在的词
形容叫“0”帧起手。“当时既没有品牌，
也没有主攻方向，靠着从义乌购回的小
饰品，就在淘宝平台上做起了买卖。”

因不懂经营，有时一天只赚几十
元，夫妻俩连店面房租都付不起。一
场与快递员稀松平常的对话，埋下了

“中淘”创设的种子。
横林镇聚集地板企业 200 多家，

配套企业300多家。独树一帜的绿色
家居产业特色，陈加林考虑“就地取
材”，到附近厂里进些电脑桌椅、折叠
床等到网上卖。

2008 年下半年，夫妻俩起早贪
黑，一家一家谈，印象深刻的是，三伏
天里，陈加林骑着三轮车，去厂家拿
货，把一件件小家具驮回不大的住
处。当时同类型网店在淘宝端凤毛

麟角，陈加林除了翻看品类，更多专注
在客户服务。“尽管货物有说明书，但是
太简单了，客户收货后，还有许多安装
问题。”陈加林自己一头“扎”了进去，学
习摄影、PS技术、后台操作，直至样样娴
熟。

靠着口碑和地缘因素，淘宝店慢慢
有了起色。“过去只肯给尾货的厂家，也
愿意拿热门款给我销售了。”陈加林说。

电脑椅、鞋柜、鞋架，中淘品类逐渐
增加，时至今日，仅一个产品的不同颜
色、尺寸的库存量就上万。随着生意越
做越大，公司员工也由最初的夫妻档扩
展至300余人，且自办3家工厂，发展自
主设计品牌，60余家制造商成为中淘家
居的供应商。

电商：专且精

前3年，陈加林拼的是服务和销量，
她说自己的偶像是马云，2011年在创设
中淘的时候，为了让更多人记住品牌，她
选择了“中国淘宝”，寓意到中国家居市
场淘到宝藏好货。

2020年直播兴起，陈加林没有一股
脑冲进去，而是“冷静”地观察了两年，期
间，企业组建自己的直播团队，并走出去
学习，制定和研究符合中淘定位的直播
方案。

中淘的直播内容非常“落地”，基于
实际案例拍摄，场景丰富、语言简单，把
枯燥难懂的家居知识转化成了朗朗上口
的口诀。不同的装修场景下，家居品选

择应该注意什么，不同生活阶段应该怎
么选择，在中淘的直播间里总能找到答
案，这些内容知识点，就是中淘能做出的
系统、有诚意的解答。

这两年，陈加林一直在思考怎么让
小伙伴又快乐工作，又干劲十足。她探
索合作人制度，赋能更多项目负责人。

“人人都是创业者，我们成为共同成长、
共享利益的商业伙伴关系，最快将在
2025年实现首次分红。”

创业，是一段人生历程，有人寻找靠
岸的安稳，也有人渴望大海的广阔。陈
加林便是后者，她谋划着带领中淘奔赴
海外市场。在横林跨境电商产业园内伫
立着两栋厂房，这是2024投运的中淘的
家居生产基地，主要从事跨境销售业务
及生产研发。记者看到，厂房内设有自
动化产线，从上料到打包，许多环节都由
机器代替。目前中淘已经在越南拥有了
自营仓库，陈加林和团队成员一路调研，
分析市场需求和审美，提升设计品质。

“今年我们还要冲向欧美市场，在亚马逊
商城上线自主品牌。”

公益：善且广

近年来，陈加林还把一部分精力投
向赚钱以外的事情。2017 年，她启动

“家庭主妇创业机会”，面向全网招收巾
帼代理商。她手把手教巾帼代理商销售
技巧，孵化巾帼代理商百余名。

两年前，常州经开区主播联盟红创
中心成立，陈加林带着自己的团队第一

时间前去试播。“直播环境优、设备先进，
既有专属直播间，也有展示大厅。”陈加
林说，而后她的直播团队全部转移到了
家门口。

作为红创中心负责人，陈加林创新
提出巾帼“红主播”计划，把服务妇女、凝
聚妇女、发展妇女有机结合，助推女性

“云端”创业、“巾帼新农人”培育等工作，
延伸妇联工作臂膀，体现巾帼的实干担
当、开拓创新。“提供一个平台，告诉她
们，她们不仅是母亲、妻子，还可以在事
业上有所作为，实现自身的价值。”

巾帼“红主播”计划以红创中心的直
播基地为圆心，依托龙城等 3 大红色直
播间和惠企等 7 大主题直播间，开展各
类直播活动，并实施成长计划，同时成立
了“红播”“企播”“土播”“益播”“青播”5
支主播队伍，辐射区域内17个主播加油
站和100多个电商直播间，让优秀主播
做好“传帮带”，实现平台同建、资源共
享、主播互通、活动联办。

对陈加林而言，她希望把红创中心
的直播实训基地做强，培育出更多主播
人才，真正打造成主播们的“梦工厂”。

在公益事业上，陈加林的路越走越
宽广。她在横林镇辖区的中小学，专门
成立了“中淘教育基金”，在每年的教师
节，对教育事业上有突出贡献的优秀教
师进行奖励，为家境困难的学生实施资
助……“总有一种力量让我们抖擞精神，
总有一种力量驱使我们向上向善。”陈加
林说。

陈加林：一人拼到众人跑

□本报记者 徐蕾 通讯员 赵玉涵

人间烟火色，最是春节时。随着
春节临近，常州经开区大街小巷年味
愈加浓厚，不少商家提前策划一系列
新春消费活动，推动新年经济释放新
活力。

“家人们！五香猪肚，精选食材，
色泽干净，放心味美。五香酱牛腱，无
拼接，不掺假，锁鲜小时候的味道。”1
月 17 日上午 10 时，在“蒋凤记”直播
间里，两位主播正热情地与线上网友
互动。镜头后，在位于遥观镇郑村的
常州市蒋记食品有限公司车间里，工
人们正有条不紊地将烹制好的五香酱
板鸭、酱牛肉、牛腱子肉、五香肚片等
卤味打包装箱，发往全国各地。

“自从上了‘与辉同行’直播间，蒋
凤记被越来越多消费者所知。临近春
节，我们的生产线一直处于满负荷生
产状态，平均每天至少发出 1.5 万
单。”公司总经理强利介绍。

始创于1911年的“蒋凤记”卤味，
一直是常州年货集市上的明星产品。
2009 年起，“蒋凤记”成功“触网”，
2024 年首次邀请头部主播带货，“第
一次上董宇辉直播间就创了单日销售
额超300万元的历史新高。”强利说，
目前公司已打造了专属主播团队和直
播间，每天安排两场直播，不仅有力提
升本土产品品牌影响力，也为这个百
年品牌的发展开辟了新路径。

“经精深加工后的即食产品形态，
大受年轻人喜欢。”强利介绍，在2024
年第二十一届中国国际农产品交易
上，蒋记食品脱颖而出，公司荣获“采
购商贡献奖”，酱板鸭产品荣获“最受
欢迎产品奖”。

小小瓜蒌籽，浓浓春节味。最近，
横山桥镇的常润炒货也迎来了销售旺
季。工厂里，老板梅云洁和员工们正

忙着将新鲜出炉的瓜蒌籽装袋，日均
出货量在两吨左右。

20年前，梅云洁的父亲梅行方就
开始在横山桥售卖自家加工的瓜蒌
籽，独家研制的配方让梅家的瓜蒌籽
诱人可口，成为经开人的年货必备清
单。随着横山桥瓜蒌籽的口碑越来越
好，梅云洁父女俩便注册了“常润炒
货”商标，开办常州市久久香食品有限
公司，扩大瓜蒌籽的生产销售规模。
如今，常润炒货的客户遍布全国，最远
至新疆乌鲁木齐。

据悉，常润炒货今年推出的年货
礼盒里除了瓜蒌籽，还搭配了开心果、
核桃及横山桥特产脚踏糕等食品。

年花送福到，好“巳”正发生。新春
年宵花市场，位于横山桥五一村的花乐
园艺精品花卉“新”意满满，3亩多面积
的批零中心，蝴蝶兰、蕙兰、拱兰等年宵
花，娇艳欲滴，美不胜收。负责人告诉
记者，精准聚焦年轻消费群体，近年来，
中心通过场景打造、产品设计、引导消
费等方式，成功将年宵花市打造为一个
贴近自然生活的购物体验空间。

为生动诠释园艺生活的多元化魅
力，年宵花在陈列上更加注重场景化，
主打体验式营销。同时，市场还推出
了定制化服务，消费者根据自己的喜
好和需求，挑选心仪的花卉种类、颜色
以及搭配方式，商家制作独一无二的
年宵花礼。

负责人说，根据他的经验，年宵花
的销售高峰通常在“小年”前后，一
天卖出几十盆很正常。“年轻的顾客
偏爱新品种，中老年顾客还是喜欢
紫红色的老款蝴蝶兰。”中心负责人
说，除了买来摆放在家中，一些顾客
也会买花用来装点办公场所、公共
空间等，这一类顾客偏爱造型比较
大的年宵花，这类产品单价往往在一
千元以上。

新年经济释放新活力

本报讯（孙婕 陈静宜） 岁暮寒
冬、共赴温暖。1 月 16 日下午，“情
暖童心·爱伴成长”——“把爱带回
家”2025 常州经开区寒假儿童关
爱服务活动启动，围绕思想引领润
童真、安全知识护童行、亲子陪伴
添 童 趣 、关 爱 帮 扶 暖 童 心 四 个 方
面，推出系列特色活动 50 项，还把
民俗新春集市搬到现场，帮助广大
儿童度过一个健康、安全、快乐、有
意义的假期。

记者注意到，50项活动既有民俗
文化体验，也有趣味实践课堂，还有益
智“探案”活动，其中与春节有关的活
动占八成，“一米视角”的“年味”含量
十足。部分儿童代表还收到了“把爱
带回家”新年成长大礼包。

一直以来，常州经开区紧扣儿童
成长需求，全力以赴建平台、优服务、
强保障，用心用情促进少年儿童健康
成长、全面发展。2024 年，全区累计
开展家风故事宣讲等 200 多场、“儿
童微心愿”“鲁冰花妈妈”等各类关爱

帮扶活动170余场、“未爱花开”等法
治宣传活动 40 余场，覆盖人数近
20000 人，为儿童成长创造了良好的
生态环境。

作为全市叫得响的“妇字号”品
牌，“鲁冰花妈妈”步入第五年，200多
位成员以关爱困境未成年人为己任，
让每个孩子在成长路上都不孤单、不
掉队。常州经开区党群工作部副部
长、妇联主席戴彩莲介绍，该品牌项目
在全区各镇、街道全面开花，还吸纳社
会力量扩大儿童关爱的“朋友圈”。“我
们通过全年活动清单化、交流常态化、
形式多元化，让护‘未’风景从‘常有’
变‘常驻’。”

启动仪式现场，家风故事《撑持门
户不忘责 肩扛家国立世间》《三代交
通人的传承与坚守》、小合唱《感恩的
心》、自护课堂《守护安全 向阳花
开》、“云游”丁堰等精彩内容轮番上
演，推动良好家风家教的延续和传
承，并引导儿童增强自我保护的意识
和能力。

50项“年味”活动“把爱带回家”

常宝钢管1958主题口袋公园
大运河两岸，一棵棵梧桐树见证了传统工业

的蜕变与华丽转身。打通滨河绿地与常宝钢管
厂区大门人行道处通道的口袋公园，通过完善的
公共空间配套，延续红砖艺术的景观手法，让这
里处处彰显运河工业厚重的文化脉络。

地址：延陵东路常宝钢管厂区大门正对面

“烟火气”渐
浓，“幸福味”在常
经开升腾。

常青里文化
旅游街区让人驻
足流连，水裹汤泉
开业即火爆，吸引
众多白领前来打
卡，半山野引领户
外购物新时尚，延
陵东路梧桐树下
处处出片……人
们在常经开尽享
美食、购物和文化
的盛宴，尽情体验
繁华与活力。

经
开
经
开

我

有
个
有
个

和

约
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□□本报记者本报记者 何一智何一智 何奕欣何奕欣
摄影摄影 胡静胡静

常青里水裹汤泉
万众期待中，火爆北京、上海、杭州等一线城

市的水裹汤泉正式开业。作为首进江苏的泡汤界
的顶流，水裹汤泉正式亮相常青里文化旅游街区，
开业即火爆，现在采取预约制，平均每天客流在
500—600人次。

地址：常州经开区丁堰街道东城路88号水裹
汤泉生活（常州店）

秋白书苑运河公园馆
青砖灰瓦、飞檐拱壁，浓浓的民国风情为这

里增添了文艺气息。水、船、桥等江南水乡元素，
展现了经开区作为运河沿岸城市的独特魅力，所
有布景经过镜面反射呈现出魔幻的立体空间，仿
佛进入了奇幻的万花筒世界。

地址：常州经开区运河公园6号楼

常州天虹大明1921
清浅流波，浮光斑影。在民国氛围十足的宝

藏打卡地，寻一场百年民国工业梦。可以逛逛民
国建筑，了解大明厂历史，也可以和常经开标志冷
凝塔合影，追忆一场复古时光。

地址：延陵东路天虹大明1921创意园内

打卡点1

打卡点2

打卡点3

打卡点4

扫一扫 相约常经开


